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CERTIFICADO 

Concedemos a  ALEX SANDRO PERES OLIVEIRA este certificado de  Frequência  no Curso 

Gestão de  Compras  e  Negociação Estra tég ica        

Nível:  Extensão Universitária 

Âmbito: Local 

Promoção: Universidade do Vale do Rio dos Sinos - Unisinos 
 Unidade Acadêmica de Graduação  
 Coordenação de Cursos de Extensão  

Realização:  14 a 23 de janeiro de 2020 Duração: 24 horas São Leopoldo, 5 de fevereiro de 2020. 

  

 

 

Sérgio Eduardo Mariucci    
Diretor da Unidade Acadêmica de Graduação   

 

 

 

 



A autenticidade desse certificado pode ser conferida através do endereço eletrônico abaixo ou ainda através do código de barras acima:  
http://www.unisinos.br/certificados/F6D98B61C123F309A3D380134F6527F644A82D12 

 

PROGRAMA

STRATEGIC SOURCING:  

 Como transformar “compras” em diferencial competitivo para as atividades da 
empresa/organização. 

INTELIGÊNCIA EM COMPRAS:  

 Contextualização mercadológica, compras no contexto da cadeia de suprimentos 
e indicadores de performance em compras. 

RELACIONAMENTO COM FORNECEDORES:  

 Supplier Relationship Management: alinhamento estratégico/operacional, código de 
ética, políticas antissuborno e anticorrupção, gestão de reputação/capital social, 
seleção/desenvolvimento/avaliação de fornecedores. 

GESTÃO DE RISCOS:  

 Identificação e gerenciamento de fatores de riscos, gestão do impactos e 
probabilidades, mitigação/compartilhamento dos riscos. Metodologia 
internacional COSO. 

OPERAÇÕES DE COMPRAS:  

 Planejamento, execução e supervisão das operações de compras. 

NEGOCIAÇÃO:  

 Processos e metodologia (elaboração e aplicação de scripts, pré e pós compras, 
estabelecimento de rapport (confiança) entre as partes, relação ganha-ganha). 

SUSTENTABILIDADE: 

 Incorporação de aspectos de sustentabilidade ambiental e social para as 
atividades de compras e negociações. 
 
 
 
 

Coordenador e ministrante: Fabio José Capecchi. 
 

Frequência mínima exigida: 75%. 

 UNIVERSIDADE DO VALE DO RIO DOS SINOS - UNISINOS 
UNIDADE DE APOIO DE OPERAÇÕES E SERVIÇOS 

Registro n.º 4, folha 367 do livro EX042. 

 São Leopoldo, 5 de fevereiro de 2020. 

 

Gerência de Serviços Acadêmicos 
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